
 
INFORMAZIONI PERSONALI Alessandro Carcarino 

Sales Manager    081.050.15.71; +39 340.590.51.21 

alessandro.carcarino@tiscali.it - 77ale_2006@libero.it 

alevintage 

Sesso M | Data di nascita 27/12/1977 | Nazionalità Italiana 

Iscritto presso il Collocamento di S. Giorgio a Cremano (NA)   
OCCUPAZIONE DESIDERATA Sales Manager 

 
 

ESPERIENZA PROFESSIONALE 

 

Dal 2019 ad oggi Tecnico commerciale  

 Dipendente presso la società WURT SRL 

 Consulente tecnico commerciale di prodotti ed articoli impiegati nel settore edile, Industriale, 

 carpenteria ed Officine meccaniche. Attivo in tutto il territorio Campano per l’acquisizione di  

 nuovi clienti.  
 

       2008 - 2019 Account-manager 
Dipendente presso la società HILTI ITALIA SPA. 

Impegnato nell'attività di vendita per i clienti acquisiti e nella ricerca e fidelizzazione di nuovi clienti, 
dedicato alle aree di Salerno e Napoli, focalizzando il trade sulle imprese edili, industrie,officine 
meccaniche,carpenterie. 

2007 - 2008 Venditore tecnico in regime libero-professionale 
Consulente commerciale per la società Solga Diamant Italia, sita in Via del Commercio 17 Ferrara 

• Impegnato nell'attività di vendita per i clienti acquisiti e nella ricerca e fidelizzazione di nuovi 
clienti, responsabile delle regioni Campania e Puglia, focalizzando il trade sulle imprese edili 
operanti nell'ambito della demolizione controllata 

• assistenza e coordinamento dello stand promosso dalla società, in occasione dell'evento 
Saie di Bologna 

2002 - 2007 Venditore in regime libero-professionale 
Consulente commerciale per la società Periodici San Paolo, sita in via Giotto 36 Milano 

Impegnato nell'attività di vendita, in qualità di agente responsabile per la regione Campania 

 

2001 - 2002 Venditore in regime libero-professionale 
• Consulente commerciale per l’agenzia Gate, sita a Casoria (NA) 

Impegnato nell'attività di vendita di prodotti Omnitel Pronto Italia 

• Consulente commerciale per l’agenzia A&D Call Center, sita presso il Centro Direzionale di 
Napoli Is. A3 

Impegnato nell'attività di vendita di prodotti Tiscali 

 

1998 - 2001 Agente di commercio 
Libero professionista 

Consulente area vendita per la società VORWERK folleto, impegnato nella consulenza diretta e 
nell'organizzazione e gestione della Fiera della casa di Napoli . 

 

Mobile User



ISTRUZIONE E FORMAZIONE  

 

 
 

1998 
 

Diploma di perito industriale capotecnico 
I.T.I.S. (Istituto Tecnico Industriale Statale) S. Giorgio a Cremano (Napoli), Italia 

Diploma di scuola superiore con specializzazione in Elettrotecnica Automazione 

 

2008 Corso di formazione tecnico 
Società Compositor Bach di Barcellona 

Corso di formazione teorico – pratico per l’utilizzo delle macchine carotatrici e tagliamuri a disco e filo 
diamantato 

2002 Corso di formazione sulle tecniche di fidelizzazione del cliente 
Società Periodici San Paolo di Roma 

Corso di aggiornamento di tecniche per la fidelizzazione del cliente, tenutosi presso gli uffici della 
“Periodici San Paolo” di Roma e organizzato dalla C&C consulting di Milano 

 

1999 Corso di formazione sulle tecniche di vendita 
Azienda VORWERK folletto 

Attestato di specializzazione sulle tecniche di vendita avanzate 
 

COMPETENZE PERSONALI  

 
Lingua madre Italiano 

Altre lingue 

 

Inglese B1 B2 B2 B1 B1 

 

 
Competenze comunicative L'esperienza personale e quella professionale hanno reso possibile la costante crescita sul piano 

comunicativo. La professione di venditore ha rappresentato una valida occasione di confronto con l'altro, 
favorendo la maturità delle bilità relazionali. 

 
Competenze organizzative e 

gestionali 
L’organizzazione e il coordinamento rappresentano un aspetto centrale nell’ambito delle attitudini 
personali. La leadership viene costantemente interrogata allo scopo di favorirne l'incontro con il gruppo. 

 
Competenze professionali L'esperienza  pluriennale  ha  favorito  l'arricchimento  delle  competenze  nell'ambito  della  vendita, 

valorizzando la sinergia di tecniche e approcci comunicativi, appresi nel corso del tempo. 

 
Competenze informatiche La conoscenza di Microsoft Office, della fluida e attenta navigazione e ricerca attraverso internet, 

nonchè dei diversi sistemi operativi che si sono succeduti, rappresenta l'essenza del mio lavoro di back 
office. Si evidenzia inoltre la passione per Photo Editor e progettazione tramite autocad. 
La tecnologia è assolutamente essenziale, auspicando nel suo utilizzo da parte dell'uomo e non nella 
dipendenza da essa. 

Sport Lo sport principale è il nuoto che rappresenta una passione coltivata da oltre dieci anni. Il Jogging e altre 
attività sportive sono assolutamente accolte e vissute in un'ottica di benessere emotivo, psicologico e 
fisico. 

Patente di guida Patente A, B automunito 

 
Dati personali Autorizzo il trattamento dei dati personali contenuti nel mio curriculum vitae in 

 base all’art. 13 del D. Lgs. 196/2003 e all’art. 13 GDPR 679/16. 

 

CV aggiornato a Ottobre 2020 

 
 

Alessandro Carcarino

Corso di formazione sulle competenze di base della lingua inglese, promosso dalla società ADECCO 

COMPRENSIONE PARLATO PRODUZIONE SCRITTA 

Ascolto Lettura Interazione Produzione orale  
 


